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Est-ce que je connais les caractéristiques de ma future
clientèle ? (leur profil, âge, capacités financières, leur mode d’achat,
…)

Ai-je trouvé mes premiers Clients ?

Est-ce que je connais mes concurrents ?
(qui sont-ils, quels les produits ou services rendus, zone d’attraction,
points forts/points faibles ? …)

Est-ce que je sais ce que je pourrai apporter de plus ?

Est-ce que je connais les besoins (investissements, dépenses
de début d’activité, stocks, trésorerie, …) et les ressources
nécessaires (apports, prêts, aides, …) pour démarrer mon
activité ?

QUESTIONS à CHOIX MULTIPLES «QCM» (cochez la ou les bonnes réponses)

DATE ET SIGNATURE :

Est-ce que je sais comment vendre mon produit ou ma
prestation ?
(prix de vente, carte de visite, flyer, actions commerciales, vente en ligne …)

Est-ce que j’ai déterminé les actions commerciales à mettre
en œuvre ?
(prospection, publicité, marketing direct, évènementiel, mailing, réseaux
sociaux, …)

Est-ce que j’ai réalisé mes documents commerciaux
nécessaires, en m’assurant des mentions obligatoires ?
(devis, factures, cartes, …)

Est-ce que je connais le chiffre d’affaires minimum à
réaliser pour couvrir l’ensemble des charges de l’entreprise
?
Est-ce que je sais si mon projet est rentable ?
(calcul du seuil de rentabilité, point mort, calcul du bénéfice nécessaire 
pour
me payer, rembourser du capital de l’emprunt, investir, … )

Est-ce que je sais comment embaucher si besoin ?

Est-ce que je sais comment financer mon projet
(plan de financement, RDV avec la banque, aides …)

Est-ce que je sais si le statut juridique que j’envisage
correspond à mon projet ?
(avantages et inconvénients, quelle protection sociale pour quel
statut et l’imposition, …)

Est -ce que je sais quel régime fiscal choisir ?

Est-ce que je sais comment faire ma déclaration
d’activité et comment remplir mes obligations déclaratives
fiscales et sociales ? 

Est-ce que je saurai gérer mon entreprise au quotidien ? 

Est-ce que j’envisage de déléguer cette gestion ?


